Apprendistato professionalizzante

Formazione formale tecnico professionale AGENZIA DEL LAVORO

Titolo modulo

Durata - ore

Figura professionale

Prerequisiti Formativi

Prestazione attesa
al termine del modulo

Contenuti

Metodologie didattiche

Modalita di verifica
della prestazione
attesa

REDIGERE REPORT SU PIANI DI PROGRAMMAZIONE E SULLE
PREVISIONI DI VENDITA DI BREVE-MEDIO PERIODO

24 Codice | SAZB405

Impiegato servizi commerciali - gare - appalti [13]

[SAZB404] Redigere report e tabelle sui dati commerciali per definire
obiettivi commerciali

Redigere report su piani di programmazione e sulle previsioni di vendita
di breve-medio periodo

La distribuzione delle vendite per categorie rispetto al trend storico
Il ciclo di vita dei prodotti

Dati vendite/margini di contribuzione

La previsione come orientamento e strategia alla politica di vendita
e come organizzazione alle risorse e alle funzioni aziendali

Metodologia Esercitazioni pratiche, studio di casi
prevalente

Metodologie Lezione frontale

di prossimita

Compilazione di scheda di osservazione per riesaminare la procedura
adottata e le scelte operate dall'apprendista nell'esercitazione assegnata



Correlazioni - Modulo profilo professionale AGENZIA DEL LAVORO

Area di attivita

Trattare dati e proiezioni di vendita
* Elaborare piani di revisione della programmazione e di previsione
* Elaborare analisi sul sistema di offerta proprio e dei relativi competitor

C(ompetenza Elaborare dati e previsioni commerciali per definire obiettivi commerciali
e revisionare piani di programmazione e di previsione delle vendite
anche in relazione a mercati esteri

Abilita « Analizzare dati commerciali
» Formulare proiezioni di vendita

Conoscenze « strumenti del marketing

* strumenti di statistica
» modelli previsionali




	Titolo modulo: REDIGERE REPORT SU PIANI DI PROGRAMMAZIONE E SULLE PREVISIONI DI VENDITA DI BREVE-MEDIO PERIODO
	Durata - ore: 24
	Codice: SAZB405
	Figura professionale: Impiegato servizi commerciali  - gare - appalti [13]
	Prerequisiti Formativi: [SAZB404] Redigere report e tabelle sui dati commerciali per definire obiettivi commerciali 
	Prestazione attesa al termine del modulo: Redigere report su piani di programmazione e sulle previsioni di vendita 
di breve-medio periodo
	Contenuti: La distribuzione delle vendite per categorie rispetto al trend storico
Il ciclo di vita dei prodotti
Dati vendite/margini di contribuzione
La previsione come orientamento e strategia alla politica di vendita
e come organizzazione alle risorse e alle funzioni aziendali

	Metodologia prevalente: Esercitazioni pratiche, studio di casi
	Metodologie di prossimità: Lezione frontale
	Modalità di verifica della prestazione attesa: Compilazione di scheda di osservazione per riesaminare la procedura adottata e le scelte operate dall'apprendista nell'esercitazione assegnata
	Area di attività: Trattare dati e proiezioni di vendita
• Elaborare  piani di revisione della programmazione e di previsione
• Elaborare analisi sul sistema di offerta proprio e dei relativi competitor



	Competenza: Elaborare dati e previsioni commerciali per definire obiettivi commerciali e revisionare piani di programmazione e di previsione delle vendite anche in relazione a mercati esteri
	Abilità: • Analizzare dati commerciali
• Formulare proiezioni di vendita




	Conoscenze: • strumenti del marketing
• strumenti di statistica
• modelli previsionali




